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DanCare sales — en introduktion

DanCaresales er et salgs- og eksportfirma, som
pa repraesentations- eller konsulent-basis
etablerer nye aktiviteter for Deres virksomhed
eller udvider den eksisterende forretning.
DanCare varetager Deres interesser, som en
integreret del af virksomheden og kan hermed
gennemfgre forretningsaktiviteter i Deres
virksomheds navn.

DanCare’s service og marketing concept

Med fokus pa pharma, sundheds- og medico-
branchen varetager DanCare lgsningen af salgs-
og marketingrelaterede arbejdsopgaver. Min
kernekompetence er specielt lgsning af fglgende
opgaver:

Samarbejdspartner sggning

- en struktureret sggnings- og udveaelgelses-
proces, som har til formal at identificere og
udvaelge Deres fremtidige samarbejdspartner pa
et udvalgt marked. Sggningen og udveelgelsen
tager udgangspunkt i Deres virksomheds
strategiske plan og gennemfgres pa basis af en
grundig beskrivelse af Deres gnsker til den
fremtidige samarbejdspartner. Sggningsfasen
kan gennemfares anonymt eller i Deres virksom-
heds navn.

Eksportchef pa deltid

- Jeg indgar som stette for Deres eksportafdeling
inden for et neermere defineret omrade hvorved
Deres eksportsalg bliver styrket netop hvor De
ansker. Et eksempel er en malrettet undersggelse
og salgsfremstad pa et udvalgt marked eller
segment med efterfglgende kundebearbejdning.

Repraesentationskontor

DanCare fungerer pa deltids basis som Deres
virksomheds eksportkontor, hvorved De pa en
gang bliver tilfart en velfungerende ekstern
salgsfunktion, der arbejder som en integreret del
af Deres virksomhed.

Markedsundersggelser og udviklingsplan

- Analyse af markedspotentiale og -starrelse.

- Udviklingsplan indeholdende markedsfarings-
koncept, eksportstrategi, segmentering og
identificering af malgrupper

Markeder

De primeere markeder er Tyskland, @strig

og Skandinavien, men min markedserfaring
streekker sig veesentligt videre end dette omrade.

Hvorledes arbejder vi sammen?

Et samarbejde indledes med et uforpligtende
mgde, hvorunder vi drgfter Deres ideer og
planer for virksomhedens eksport.

Jeg ser pa Deres salgsmuligheder ud fra en ny

vinkel og forsgger med utraditionelle idéer at

finde lgsninger til forbedring af Deres salg, som
senere praesenteres i tilbudsform for accept med
en plan over aktiviteter, opgavens varighed samt
vilkar for gennemfgrelsen.

Et succesfuldt samarbejde?

Et succesfuldt samarbejde tager udgangspunkt i
en feelles engageret indsats. Det er DanCare
sales’s mal, uanset om samarbejdet er af leengere
eller kortere varighed, at skabe optimale salgs
resultater for Deres virksomhed og jeg gar det
med engageret indsats.

DanCare sales - platform for Deres
internationale ekspansion
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